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CARTA DEL EDITOR

PROYECTAR

EL FUTURO

Hablar de proyecciones en el marco de Expo Plésticos Guadalaja-
ra es hablar de crecimiento, innovacién y estrategia. Es mirar cifras,
tendencias y oportunidades. Pero proyectar también es algo mds pro-
fundo: pensar en el legado que construimos como industria.

En momentos como este, resulta inevitable recordar a Gustavo
Andrés Aponte Fonnegra, destacado empresario colombiano y ge-
rente general de FlexoSpring y ECSI. Su liderazgo estuvo marcado
por una visién clara del futuro del sector, por la conviccién de que la
industria del pldstico debia fortalecerse con responsabilidad y mirada
estratégica. Mds alld de los resultados empresariales, deja una huella
que habla de coherencia, compromiso y propdsito.

Esa misma perspectiva inspira esta edicién. En Proyecciones re-
unimos las voces de gremios y lideres de la industria del plastico en
América Latina, asi como representantes de PLASTICS en Estados
Unidos, para ofrecer un panorama integral sobre los retos y opor-
tunidades que marcaran el rumbo del sector. Nearshoring, sosteni-
bilidad, transformacién tecnolégica y competitividad forman parte
de un contexto que exige andlisis rigurosos y decisiones informadas.

Proyectar el futuro implica anticipar escenarios, pero también
actuar con responsabilidad en el presente. La industria se fortalece
cuando combina visién técnica con liderazgo humano. Esa es la pro-
yeccion que realmente trasciende.

Que esta edicion sea una herramienta util para empresarios que
hoy definen estrategias, invierten en tecnologia y apuestan por una
industria més competitiva, sostenible y articulada regionalmente. In-
formarse es el primer paso para proyectar con solidez y construir fu-
turo compartido. Con visién estratégica y responsabilidad colectiva
permanente sostenida siempre.

@ eplasticobzb © plasticobzb www.plastico.com/es

Andrea Carranza Garzon
Editora de contenido
andrea.carranza@axiomabz2b.com



MEXICO REDEFINE
EL MAPA DEL PLASTICO:

EL AUGE DE LAS CADENAS REGIONALES
BAJO EL T-MEC

En entrevista con Tecnologia del Plastico, Perc Pineda, Chief Economist de la Plastics
Industry Association, analiza el desempefio del sector en 2025, el impacto de los nuevos
aranceles en México y las oportunidades estratégicas para América Latina en un entorno

comercial cada vez mas dinamico.
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La industria del pléstico en Estados Unidos y Amé-
rica Latina atraves6 2025 en un contexto marcado por
la incertidumbre comercial, ajustes arancelarios y ten-
siones globales que contindan redefiniendo las cadenas
de suministro. Sin embargo, el sector mostr6 resiliencia,
sostenido por la demanda en aplicaciones esenciales y
por el papel creciente de América del Norte como pla-
taforma de manufactura y exportacién.

En conversacién con Tecnologfa del Plastico, Perc
Pineda, economista jefe de la Plastics Industry Asso-
ciation, comparte su visién sobre las perspectivas para
2026, el fortalecimiento de México como hub regional
bajo el marco del T-MEC vy las oportunidades que se
abren para otros paises latinoamericanos en un esce-
nario donde la regionalizacién gana protagonismo sin
desplazar completamente la naturaleza global del mer-
cado plastico.

Tecnologia del Plastico (TP): Un afio después de
nuestro Gltimo anilisis, scémo evaluaria el desempefio
de la industria del pldstico en Estados Unidos y Amé-
rica Latina durante 2025? ;Qué cifras o tendencias
clave puede compartir sobre crecimiento, comercio y
produccién rumbo a 20267

“México fortalece su papel como destino
y puerta de entrada para el comercio
regional de plasticos, consolidandose
como una plataforma clave bajo el
marco del T-MEC.”

Perc Pineda
economista jefe de la Plastics
Industry Association

WWW.PLASTICO.COM
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Perc Pineda, economista jefe de la Plastics Industry Association
(PP): Las industrias del pldstico tanto en Estados Unidos como en
América Latina atravesaron 2025 en medio de una incertidumbre ele-
vada, pero se mantuvieron fundamentalmente resilientes. En Estados
Unidos, la demanda se sostuvo relativamente bien, especialmente en
bienes de consumo no duraderos y otras aplicaciones esenciales, lo que
proporcioné una base estabilizadora para la produccién. Un patrén si-
milar se observé en gran parte de América Latina, donde la demanda
de plisticos continud siguiendo la actividad econémica general.

De cara a 2026, las condiciones parecen mds constructivas. Es pro-
bable que la produccién estadounidense de plisticos mejore modes-
tamente a medida que la demanda se estabilice y los inventarios se
normalicen. Los flujos comerciales también deberian ajustarse hacia un
nuevo equilibrio conforme los mercados absorban los cambios recien-
tes en aranceles y se realineen los precios relativos. En conjunto, 2026
deberia representar una mejora gradual respecto a 2025, mds que un
repunte abrupto.

TP: Los recientes cambios arancelarios de México, elevando hasta
35% los impuestos a importaciones desde paises sin tratados, estin
modificando la competitividad regional. ;Cémo impactaran estos
cambios el flujo de resinas, productos y bienes terminados, especial-
mente frente a China?

PP: El cambio arancelario de México crea una clara oportunidad
competitiva para proveedores estadounidenses y regionales. Los mayo-
res aranceles sobre importaciones de paises sin tratado reducen signifi-
cativamente la competitividad de precio de resinas, productos plisticos,
maquinaria y moldes de origen chino, especialmente en categorias aho-
ra sujetas a tarifas del 15% o mds.

Como resultado, México fortalece su rol tanto como destino como
mercado puerta de entrada. Las empresas estadounidenses estdn bien
posicionadas no solo para expandir su presencia en México, sino tam-
bién para utilizarlo como plataforma para atender otros mercados la-
tinoamericanos. Es probable que ocurra una desviacién del comercio
desde China hacia proveedores norteamericanos y regionales, particu-
larmente donde la capacidad existente y las relaciones comerciales pue-
dan escalarse ripidamente.

“Las empresas que logren transformar y agregar valor
dentro de América del Norte para cumplir con las reglas
de origen del T-MEC obtendran ventajas arancelarias y
mejor acceso a los mercados regionales.”

WWW.PLASTICO.COM 9
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TP: En el contexto de estos cambios y del T-MEC,
dqué reglas de origen y disposiciones de “cambio
arancelario” se vuelven mas criticas para fabricantes
y procesadores en México y la region?

PP: Los cambios recientes aumentan la importancia
de las reglas de origen y las disposiciones de cambio
arancelario bajo el T-MEC. Nuestro andlisis identificé
79 productos pldsticos que ahora enfrentan mayores
aranceles cuando se importan a México desde paises
sin tratado, mientras que califican para trato preferen-
cial cuando se cumplen los requisitos de contenido re-

gional.

Para fabricantes y procesadores, la capacidad de lo-
grar cambios arancelarios mediante procesamiento,
compounding o transformacién dentro de América del
Norte se vuelve cada vez mds valiosa. Las empresas que
estructuren sus cadenas de suministro para cumplir los
umbrales del T-MEC —especialmente mediante acti-
vidad de valor agregado en México— obtendrin ven-
tajas arancelarias y mejor acceso a mercados regionales.

TP: Con las tensiones comerciales entre Estados
Unidos y China, jobserva una reconfiguracion de la
inversion china en América Latina, particularmente
en maquinaria o manufactura plastica?

PP: Mis alld de la concentracién bien documenta-
da de inversién china en América Latina durante las
ultimas dos décadas —principalmente en Brasil, Pery,
Argentina y México— existe evidencia limitada de
una reconfiguracién significativa especificamente hacia
magquinaria o manufactura pldstica impulsada por ten-

siones EE.UU.—China.

Aunque las fricciones comerciales contindan, las de-
cisiones de inversién siguen guidndose principalmente
por retornos esperados, tamafio de mercado y condi-
ciones operativas, mds que por aranceles Gnicamente.
Hasta ahora, esos fundamentos no han cambiado lo
suficiente como para provocar una redireccién relevan-
te de inversién china hacia América Latina.

TP: México ha sido una plataforma clave de ma-
nufactura y exportacién para la industria estadou-
nidense. Con los desarrollos recientes, ¢sigue for-
taleciendo su posicion como hub regional? ;Qué
oportunidades o riesgos ve?

PP: El rol de México como hub regional de manu-
factura y exportacién sigue firmemente anclado en el

marco del T-MEC. A pesar de los cambios recientes,
una gran proporcién de productos plisticos continda
calificando para trato libre de arancel, preservando el
atractivo de México en las cadenas regionales.

El principal riesgo a mediano plazo es la revisién
programada del T-MEC. Aunque es poco probable
que el acuerdo se desmorone, la revisién introduce
incertidumbre. Al mismo tiempo, presenta oportuni-
dades, como ampliar coberturas o mejorar procedi-
mientos aduaneros que podrian aumentar la eficiencia
transfronteriza. Cualquier mejora que reduzca costos
de transaccion o acelere el cruce fronterizo beneficiard
a productores en Estados Unidos, México y Canadd.

TP: Mais alla de México, ¢qué oportunidades
emergen para otros paises latinoamericanos como
plataformas competitivas en manufactura y trans-
formacion de plasticos?

PP: Los datos comerciales sugieren oportunidades
significativas para que otros paises latinoamericanos
amplien su rol en cadenas regionales. En 2024, las
importaciones desde socios con tratado representa-
ron 75.5% de las importaciones mexicanas de los 79
productos afectados, con paises distintos de Estados
Unidos aportando 17.9%. Los paises sin tratado re-
presentaron el 24.5% restante, liderados por China con
18.3%, ahora sujeto a mayores aranceles.

“La digitalizacion y la inteligencia
artificial seran herramientas

clave para mejorar prondsticos,
eficiencia y resiliencia,
diferenciando a los lideres del
sector frente a un entorno volatil.”

Este cambio crea espacio para que productores lati-
noamericanos aumenten exportaciones hacia México,
particularmente mediante procesamiento, finishing o
compounding con valor agregado que cumpla requisi-
tos preferenciales. Paises con bases manufactureras es-
tablecidas y acuerdos comerciales estin especialmente
bien posicionados para aprovechar esta oportunidad.

WWW.PLASTICO.COM
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TP: Para lideres del sector en América Latina frente a un panora-
ma comercial incierto, ;qué decisiones estratégicas son mas criticas
para competir en 2026 y mds alla?

PP: La diversificacién de mercados sigue siendo una prioridad estra-
tégica central. Los pldsticos sirven a multiples industrias, por lo que di-
versificar por sectores y geografias es un buen mecanismo de cobertura
frente a incertidumbre comercial y cambios de politica.

El disefio de la cadena de suministro es igualmente critico. Las ex-
pectativas de los clientes en rapidez y confiabilidad no han cambiado,
aunque el comercio sea mds complejo. Las empresas competitivas se-
rdn aquellas con cadenas consistentes, seguras y predecibles en costos y
tiempos, combinando alcance global con regionalizacién selectiva.

La adopcién tecnolégica —especialmente digitalizacién e inteligen-
cia artificial— diferenciard a lideres de rezagados. La IA puede mejo-
rar prondsticos, inventarios, eficiencia productiva y visibilidad logistica,
fortaleciendo resiliencia ante volatilidad. Estas estrategias requeririn
inversién, y un entorno de tasas de interés gradualmente mds bajas en
América Latina hacia 2026 ofrece un respaldo favorable.

TP: Con un EE.UU. mas activo en reglas comerciales, ¢la indus-
tria del plastico sigue siendo global o avanzamos hacia un modelo
regionalizado?

PP: La naturaleza global de la industria del pldstico no ha cambiado
fundamentalmente. La demanda sigue siendo global, y con al menos
la mitad de los costos de manufactura ligados a materiales y resinas —
commodities globalmente comercializados— los precios continuardn
influyendo en produccién y comercio transfronterizo.

Las corporaciones multinacionales en sectores como automotriz,
médico y consumo también refuerzan la integracién global mediante
cadenas transfronterizas. Ademds, el crecimiento manufacturero sigue
al crecimiento econémico, con el comercio respondiendo a dénde la
demanda crece mds répido.

Dicho esto, los aranceles y la aplicacién de reglas comerciales se estin
volviendo un componente mds permanente. Como resultado, mode-
los més regionalizados de produccién y abastecimiento jugardn un rol
mayor junto al comercio global. E1 T-MEC ilustra c6mo la integra-
cién regional puede coexistir con —e incluso fortalecer— una industria
pléstica globalmente conectada.
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MEXICO Y EL COMERCIO
DEL PLASTICO

EN AMERICA DEL NORTE

Fuente: Plastics

T
& 7. México: principal mercado
k“fs de exportacion para EE.UU

Meéxico es el mayor destino de En 2024, represent? el 26% En la tltima década, su
exportacién de la industria del de todas las exportaciones de participacién se ha mantenido
pléstico estadounidense. plasticos de EE.UU. (resinas, estable entre 24% y 27%.

productos, maquinaria y moldes)

Superavit comercial histérico

En 2024, EE.UU. registré un superavit comercial
con México de: US$ 11.6 mil millones

Desglose por categoria:

PRODUCTOS PLASTICOS

*  Resinas: US$ 7.92 mil millones
*  Productos plésticos: US$ 3.2 mil millones

*  Maquinaria: US$ 239.2 millones MAGUINARIA
*  Moldes: US$ 282.5 millones
MOLDES
En los tltimos 10 afios, el superdvit ha oscilado entre
US$ 8.3 mil millones y US$ 11.6 mil millones L L L L !
Nuevo régimen arancelario
en México (desde 1 de enero) .- 1 productos
Meéxico implementé nuevos aranceles para Oy @) 7 9 plasticos
importaciones desde paises sin TLC: -/ afectados
*  Hasta 35% de impuesto
*  Mis de 1,400 categorias afectadas De las categorias con nuevos aranceles:

(pla’sﬁms, automotriz, acero, textiles,
* 79 corresponden a productos plisticos

* 31 productos enfrentan aranceles del 25%

Objetivo: prot leos,
@ JerIvor PIOTEgEr P Eos * 5 productos alcanzan el maximo: 35%

bienes de consumo)

impulsar valor agregado interno y . i
fortalecer el desarrollo industrial. Rango total: 5% a 35%
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Comercio en cifras:
productos sujetos a
mayores tarifas

Exportaciones de EE.UU. hacia Us$ 10,8
Meéxico en estos productos (2024): allie Lz
US$ 10.8 mil millones USs$ 18,7

. mil millones
Importaciones totales de

Meéxico en estos productos:

US$ 18.7 mil millones

EE.UU. aport6 el 57.6%
de esas importaciones

‘ﬁ Tratados comerciales y participacion global

| Meéxico cuenta con: |

Cobertura con més de

4 50

PAISES

acuerdos de libre comercio (EE.UU., Canadd, Union Eurcpea,
Japon, CPTPE entre otros)

Origen de las importaciones
de los 79 productos plasticos

Socios con TLC: 75.5%

8¢

o

3 S Otros paises
(no EE.UU.): 17.9%
China lidera

8; con 18.3%

oZ

a®w

. Otros paises
sin TLC: 24.5%
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MEXICO NAVEGA
LA INCERTIDUMBRE
GLOBAL

SIN FRENAR EL CRECIMIENTO DE
LA INDUSTRIA DEL PLASTICO

La industria del plastico en México cerré 2025 con un
crecimiento alineado al desempefio de la economia
nacional. En entrevista con Tecnologia del Plastico,

Benjamin, presidente de la ANIPAC, comparte su vision
sobre el panorama del sector, la relacion con Estados
Unidos y las prioridades para 2026.
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La industria del pldstico en México cerré 2025 con
un crecimiento moderado, en linea con el desempefio
general de la economia nacional. Sin embargo, el en-
torno geopolitico, las tensiones comerciales y la rene-
gociacién del Tratado entre México, Estados Unidos
y Canadé (T-MEC) han afiadido nuevas capas de in-
certidumbre para 2026. Aun asi, desde la ANIPAC, el
mensaje es claro: cautela, cabeza fria y una visién estra-
tégica de largo plazo.

En conversacién con Tecnologia del Pléstico, Ben-
jamin del Arco Ortiz, presidente de la ANIPAC,
comparte su lectura del panorama actual, los retos que
enfrenta el sector y las oportunidades que se abren en
sostenibilidad, economia circular y competitividad in-
dustrial.

Tecnologia del Plastico (TP): ;Cémo describiria
el desempeiio de la industria del plastico en México
durante 2025?

Benjamin del Arco Ortiz, presidente de la ANI-
PAC (BA): 2025 fue un afio muy similar a 2024. Ce-
rramos con un crecimiento moderado de alrededor del
2.5%, alineado con el crecimiento del PIB nacional. No
fue un afio extraordinario, pero si un afio positivo, espe-
cialmente si consideramos el contexto de incertidum-
bre que se vivid, principalmente por temas geopoliticos
y comerciales.

“La industria del plastico en México
cerré 2025 con crecimiento, a pesar
de un entorno de alta incertidumbre

geopolitica y comercial”.

Benjamin del Arco Ortiz
presidente de la ANIPAC

La industria del plastico siguié contribuyendo de
manera relevante a la economia del pais, manteniendo
su papel estratégico como proveedor de multiples sec-
tores industriales. A pesar de las tensiones arancelarias
y de la volatilidad en el entorno internacional, logramos
cerrar el afio dentro de las expectativas planteadas.

TP: Sin embargo, hacia finales de afio y comien-
zos de 2026, el panorama parece haberse vuelto mas
complejo. ;Qué factores han incrementado la incer-
tidumbre?

BA: Sin duda, la geopolitica se ha convertido en un
factor determinante. A inicios de afio, lo que ya se veia
incierto se volvié ain mds complicado. La relacién co-
mercial con Estados Unidos, nuestro principal socio, es
clave para la industria del pldstico: exportamos cerca
del 70% de nuestra produccién a ese pais e importamos
la mayor parte de nuestras materias primas.

Eventos internacionales y tensiones politicas en dis-
tintas regiones han generado un entorno mucho mds
volatil. Esto hace que cualquier prondstico para 2026
sea complejo. Sin embargo, también es importante de-
cir que esta estrecha relacién comercial puede ser una
fortaleza, siempre que se mantenga el didlogo y la coo-
peracién bilateral.

TP: En este contexto, ;qué expectativas tienen
frente ala renegociacién del tratado comercial?

BA: Si el escenario se mantiene dentro de un marco
de didlogo y negociacién, como ocurrié en afios ante-
riores, el tratado seguird siendo una ventaja competitiva
para México. Nos permite competir frente a producto-
res de otras regiones como Asia o Europa y continuar
atrayendo inversiones.

No obstante, existe presién por parte del gobierno
estadounidense para relocalizar operaciones dentro
de su territorio. Esto genera tensiones, pero también
obliga a las empresas mexicanas a ser mds eficientes,
productivas y estratégicas.

TP: México impuso aranceles a maquinaria prove-
niente de paises sin tratado de libre comercio. ;{Cémo
podria impactar esto a la industria?

BA: Cualquier arancel incrementa costos y afecta
decisiones de inversién. En muchos segmentos de la
industria del plistico se utiliza maquinaria europea de
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alta tecnologfa, y un arancel sobre este tipo de equipos impactaria di-
rectamente los planes de modernizacién.

Dicho esto, no es un escenario desconocido. Ya hemos vivido ciclos
de proteccionismo en el pasado. Hoy el reto estd en invertir de forma
mds inteligente: buscar productividad, eficiencia energética y un mejor
aprovechamiento de los recursos disponibles.

“La relacion comercial entre México
y Estados Unidos es una fortaleza
para el sector, pero hoy exige
mayor cautela y eficiencia en la
toma de decisiones”.

TP: En sostenibilidad y economia circular, ANIPAC ha tenido
avances importantes. ;Qué se espera para 2026?

BA: Hay muy buenas noticias. México ya cuenta con una Ley de
Economia Circular aprobada, estamos a la espera de su publicacién
oficial para su plena implementacién. Esta ley representa una gran
oportunidad para la industria del pldstico, porque impulsa el reciclaje,
el redisefio de productos, el andlisis de ciclo de vida y un uso mds ra-
cional de las materias primas.

Desde ANIPAC hemos asumido compromisos claros hacia 2030:
metas de reciclaje, reciclabilidad de los plasticos que producimos y re-
duccién de la huella ambiental. Particularmente, buscamos mejorar los
indices de reciclaje en materiales como polietilenos y polipropilenos,
donde atn hay retos importantes.

TP: ;:Cémo estan apoyando alas empresas para fortalecerla cade-
na productiva y reducir riesgos?

BA: El nearshoring gener6 grandes expectativas, aunque su avance
ha sido mas lento de lo esperado. Aun asi, México cuenta con una am-
plia red de tratados comerciales que nos brinda ventajas competitivas.
Ademis, estamos analizando con mucha atencién el papel de China
en la regién, tanto por los cambios arancelarios como por las oportu-
nidades de relocalizacién productiva.

La diversificacién de mercados, la eficiencia operativa y la adopcién

de modelos mds sostenibles son claves para reducir riesgos en este nue-
vo contexto global.
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COMPRESSORS

PLASTICS TECHNOLOGY GROUP

¢NECESITA AYUDA

PARA REDUCIR
EL TIEMPO DE CICLO

Y LOS COSTES
DE MATERIAL?

Los sistemas de asistencia por gas de
BAUER para el moldeo por inyeccion de
plasticos han establecido el estandar de
innovacién en tecnologia de inyeccion de
gas (GAIM) en todo el mundo. Ofrecemos
soluciones completas integradas llave en
mano, desde la generacién y compresion
de nitrogeno hasta los sistemas de
control de inyeccidn de gas, pasando por
los inyectores y boquillas. El enfoque de
soluciones integradas de BAUER para
la GAIM garantiza a nuestros clientes
un éxito del 100% en los resultados
deseados.

bauerplastics.com

VER LEADSITE
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TP: Finalmente, ;qué mensaje le daria hoy a los em-
presarios del sector?

BA: Cabeza fria. No es momento de decisiones im-
pulsivas. Hay que ser prudentes, estratégicos y respon-
sables. Estamos en un punto de inflexién a nivel global,
transitando hacia un sistema multipolar que trae retos,
pero también oportunidades.

La industria del pldstico ha demostrado su resi-
liencia. Si apostamos por la eficiencia, la innova-
cién y la sostenibilidad, podremos seguir crecien-
do y fortaleciendo nuestro papel en la economia
mexicana y regional.

“La nueva Ley de Economia Circular
abre una oportunidad para reinventar la
industria del pldstico con una vision mas
sostenible y competitiva”.

RADIOGRAFIA DE LA INDUSTRIA
PLASTICA EN MEXICO

(Fuente: Anuario Estadistico ANIPAC 2025...)

Crecimiento y proyeccion

Crecimiento de la industria en
(+)
+2.5% 2025 (alineado al PIB nacional)
Crecimiento promedio estimado
o, P
3.01% del PIB Plisticos 2024-2029

8.5 Produccién proyectada de

millones termoplasticos en 2029
de toneladas
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Transformacion industrial 2024

® 51% Transformacion
viainyeccion

® 36% Extrusién

12% Soplado

@ 1% Rotomoldeo
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Polipropileno (PP) Comercio exterior 2024
[ Resi oica |

US$ 19,455 millones
Importaciones de productos de
- ldstico (+4.3%

1.54 millones de plisico (+4:3%)
toneladas o US$ 9,796 millones
Consumo aparente de PP en 2024 Exportaciones de productos de

pléstico
Segmentacién principal: Déficit comercial: -US$ 9,659 millones
*  41% peliculas y bolsas o 80% Exportaciones con
*  41.8%rafia destino a Estados Unidos
s 26.5% autopartes
o 57.4% Importaciones
L ) provienen de EE.UU.

r Disenado para rendir.

- Tecnologia MDO fundida para
excelentes propiedades del film.

EXTRUSION LINES - ENGINEERED TO PERFORM

El proceso de estiramiento monoaxial constituye la
base técnica para las soluciones de embalaje
monomaterial del futuro.

SML

» Enhanced barrier
| pE mm‘lﬂ-mﬂtﬁlﬂ| solution
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14l 51 | +1,300

Tratados de mercados con millones de
Libre Comercio acceso preferencial consumidores potenciales
Inversién en maquinaria
Millones de dédlares US$ 3,300 millones+

Inversién en maquinaria, equipo y

3500 moldes (2024)
3000
Importacién de maquinaria,

2500 equipo y moldes
2000 . Moldes
1500 Partes
1000 B Equipo

500 . Magquinaria

Importacién de maquinaria,

2020 2021 2022 2023 2024  cquipoymoldes

Importacién de maquinaria
y equipo para la industria del
plastico

Distribucién por tipo —2024
(millones de délares)

. Inyeccién
. Extrusién
B Soplado

Termoformado

[ Otros equipos

. Partes y componentes
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~ la manufactura
inteligente

Alta Productividad
Bajo Consumo de Energia

Linea de film soplado de coextrusion de 7 capas

P Conformada en 1972, KS ofrece lineas completas de extrusion

de pelicula soplada, de 3 a 7 capas, para procesar PEAD, PEMD,
PEBD, PELBD, mPE, EVA, PP, PA, EVOH y material reciclado.

Contamos con diversas aplicaciones para satisfacer sus
requerimientos, tales como: peliculas de barrera, peliculas para

laminacion, peliculas VCI, peliculas encogibles, peliculas para empaque de alimentos, empaque industrial,
aplicaciones FFS, peliculas para agricultura, entre otras.

K H Kung Hsing Plastic Machinery Co., LTD.
@ ung SII'IQ Tel: 886-5-2374466 Fax: 886-5-2376971

" Bowermgn S“S‘Emable Fature 1< cales@kunghsing.comtw  www.kunghsing.com.tw
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A 70 ANOS, LA INDUSTRIA
PLASTICA COLOMBIANA

ACELERA SU TRANSICION HACIA LA

CIRCULARIDAD

La industria plastica colombiana llega a 2026 impulsada por el crecimiento
de las exportaciones y un ciclo sostenido de inversion en maquinaria que esta
redefiniendo su competitividad y su modelo productivo.

El 2025 fue un afio de contrastes para la industria
plastica en Colombia. En un escenario econémico
complejo, tanto a nivel nacional como internacional, el
sector logré mantenerse en terreno positivo, impulsado
principalmente por el dinamismo de las exportaciones,
la diversificacién de mercados y las inversiones en mo-
dernizacién productiva y reciclaje.

Segutin el balance presentado por Acoplésticos, aun-
que el mercado interno mostré un comportamiento
més moderado, las empresas del sector encontraron en
los mercados internacionales una via para compensar
la desaceleracion local. Este desempefio reafirma el ca-
rdcter estratégico de la industria pléstica, presente en
précticamente todas las cadenas productivas de la eco-
nomia.

En entrevista con Tecnologia del Plastico, Daniel
Mitchell, presidente ejecutivo de Acoplasticos, hace un
balance del afio, analiza los principales retos y oportu-
nidades, y comparte su visién sobre lo que puede espe-

rarse en 2026.

22

“El crecimiento de las exportaciones

se convirtio en el principal motor de

la industria plastica colombiana en un
contexto de mercado interno moderado.”

Daniel Mitchell

presidente ejecutivo de Acopldsticos
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Tecnologia del Plastico (TP): ;Cémo definiria el balance general
de la industria plastica colombiana en 2025?

Daniel Mitchell, presidente de Acoplasticos (DM): 2025 fue un
afio razonablemente bueno, a pesar de una coyuntura global y nacional
compleja. Las cifras que tenemos hasta octubre muestran crecimien-
tos positivos, aunque bajos, en un rango aproximado entre 0,1% y 2%,
dependiendo del segmento: materiales pldsticos, productos plésticos
o caucho. No son crecimientos altos, pero si importantes porque nos
mantuvimos en terreno positivo.

Lo mads destacable del afio fue el desempefio en exportaciones. El
mercado doméstico estuvo mds quieto, especialmente en sectores como
la construccién, que ha estado frenado por la menor inversién en vi-
vienda. Sin embargo, las exportaciones compensaron buena parte de
esa desaceleracion.

“En los ultimos anos, mas de USD 150
millones se han destinado a reciclaje y
soluciones de circularidad, marcando
un cambio estructural en el modelo
productivo del sector.”

TP: :Qué segmentos mostraron un mejor comportamiento du-
rante el afio?

DM: Empaques y envases se comportaron relativamente bien, por-
que hacen parte de las cadenas de bienes basicos como alimentos y
productos de aseo. También vimos un buen desempefio en linea ho-
gar y consumo final, con crecimientos positivos, aunque moderados.
En contraste, los plasticos para la construccién tuvieron un afio mds
dificil, mientras que autopartes y electrodomésticos crecieron de forma
positiva pero baja. Un caso interesante fue el de las motopartes, que
mostraron un crecimiento mds dindmico.

TP: Las exportaciones parecen ser el gran protagonista del balan-
ce. ;Qué cifras destacaria?

DM: Sin duda. En 2024 las exportaciones de productos plisticos
crecieron 16% y las de materiales pldsticos 7%. En 2025, entre enero y
septiembre, las exportaciones de materiales pldsticos crecieron 12% vy las
de productos plasticos alrededor del 7%.
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Estados Unidos sigue siendo el principal destino
de los productos plasticos colombianos, con cerca del
25% del total exportado, y alli hemos visto crecimientos
muy importantes. En materiales plasticos, Brasil es el
mercado clave, concentrando mas de la mitad de las
exportaciones, especialmente de polipropileno y PVC.
Este desempefio demuestra que el producto plastico
colombiano es competitivo y que las empresas han sa-
bido diversificar mercados y portafolios.

TP: ;:Cémo se reflejo este desempefio en empleo e
inversion?

DM: En empleo tuvimos un crecimiento cercano al
3% o 4%, lo que confirma que es un sector que sigue
generando puestos de trabajo. Actualmente hablamos
de alrededor de 250.000 empleos directos, més cerca de
100.000 adicionales en la cadena del reciclaje.

"Vemos la posibilidad de que empresas
asidticas consideren instalar capacidad
productiva en Colombia para atender
mercados regionales".

En inversiones, aunque todavia estamos por debajo
de los picos registrados después de la pandemia, se-
guimos muy por encima de los niveles prepandemia.
Entre 2022 y 2024 se invirtieron mdas de 400 millones
de délares, y en 2025 estimamos cerrar entre 120 y 130
millones de délares.

Un dato clave es que una parte muy importante de
estas inversiones estd dirigida a maquinaria de inyec-
cién y a ampliar la capacidad de reciclaje. En los ulti-
mos afios, mas de 150 millones de délares se han desti-
nado a soluciones de circularidad y sostenibilidad.

TP: ;Qué factores marcarin el comportamiento
del sector en 2026?

DM: Todo indica que 2026 serd un afio mejor que
2025 desde el punto de vista econdmico, aunque sin
crecimientos extraordinarios. El pléstico suele moverse
en linea con la economia, e incluso crecer un poco por
encima, porque estd presente en casi todas las activida-
des productivas.
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Sin embargo, hay factores que generan cautela, como
el afio electoral en Colombia, que puede llevar a aplazar
decisiones de inversién en los primeros meses. A esto se
suman variables internacionales como la geopolitica, la
tasa de cambio y la evolucién de mercados clave. Aun
asi, vemos oportunidades claras en exportaciones, sos-
tenibilidad y economia circular.

TP: En un contexto de tensiones comerciales glo-
bales, ;qué oportunidades se abren para Colombia?

DM: El comercio internacional esti cambiando rd-
pidamente. Las medidas de proteccién adoptadas por
paises como Estados Unidos, Brasil y México frente a
productos asidticos pueden abrir oportunidades para
Colombia, tanto en esos mercados como en América
Latina.

Ademis, fenédmenos como el nearshoring favorecen a
industrias como la del pléstico, que es clave para secto-
res como automotriz, electrodomésticos, construccién y
bienes de consumo. Incluso vemos la posibilidad de que
empresas asidticas consideren instalar capacidad pro-
ductiva en Colombia para atender mercados regionales.

TP: Finalmente, ¢cuil es la apuesta de Acoplasti-
cos para 2026?

DM: Diria que dos grandes ejes: consolidar las ex-
portaciones y profundizar los avances en economia cir-
cular. Queremos una industria cada vez mds sostenible
e internacional.

Ademds, 2026 serd un afio especial porque la in-
dustria pldstica colombiana cumple 70 afios. Estamos
trabajando en un proyecto editorial para recopilar su
historia, sus hitos y sus protagonistas, que esperamos
lanzar durante ColombiaPlast. Serd una oportunidad
para reconocer el recorrido del sector y proyectarlo ha-
cia el futuro.
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RADIOGRAFIA - COLOMBIA

(Fuente: Acopldsticos)

Crecimiento

o Crecimiento PIB industria del
, o Ppldstico al I1I trimestre - 2025

o Crecimiento PIB industria del
o pldstico esperado - 2026

|

| /' l Exportaciones

USD 1.800 millones

Exportaciones totales del sector

o Crecimiento exportaciones de materias
, o primas pldsticas (2025)
o Participacion de EE. UU. como destino
o de productos pldsticos
o FParticipacion de Brasil en exportaciones
o de materias primas

wr
e Inversién y capacidad

USD 80 millones

Inversion en maquinaria para procesar plasticos (2025)

+150 millones USD

Inversion acumulada en reciclaje y circularidad
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': "0 Economia circular —_— .O. Empleo ~
500.000 toneladas/afio 250.000 empleos
Capacidad instalada de reciclaje Generados directamente por la
de plisticos en Colombia industria plistica
+100.000 toneladas +100.000 personas
Nueva capacidad de reciclaje Vinculadas a la cadena del reciclaje
incorporada en los tiltimos arios
\_ W, . J
Miles de délares FOB
Descripcion mm
Calandrias y laminadoras 1.406 1.309 2.156
Inyectoras 24.479 23.981 22.873
Extrusoras 23.977 19.815 10.942
Miquinas para moldear por soplado 7.358 6.739 18.766
Miquinas de moldear en vacio y otras para termoformar 2911 1.809 4.474
Prensas hidrulicas para moldear por compresién 401 1.732 185
Otras médquinas de moldear o formar plastico 7.511 2.458 1.953
Otras médquinas para trabajar pldstico o sus productos 28.396 30.561 18.809
Partes de maquinas y aparatos para trabajar pldstico o sus productos. 20.791 20.107 18.505
Moldes de pléstico 25.491 27.979 30.023

[ Potencial de produccion de materiales plasticos, 2024 ]
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INDUSTRIA PLASTICA
DE ECUADOR

CRECIO CERCA DEL 10% EN 2025 Y
PROYECTA UN DESEMPENO SIMILAR EN 2026

Con un crecimiento cercano al 10% en 2025 y una agenda marcada por
sostenibilidad, reconversion tecnoldgica y exportaciones, la industria plastica
ecuatoriana enfrenta 2026 con optimismo, pero también con desafios
regulatorios y competitivos en un entorno global cambiante.

INDUSTRIA

El cierre de 2025 marc6 un punto relevante para la derado, el sector logré mantener un crecimiento signi-
industria plastica ecuatoriana. En un contexto de deba- ficativo, impulsado principalmente por el dinamismo
te publico intenso sobre el uso del pldstico, restricciones ~del empaque, la inversién en tecnologia y la apertura de
normativas y una economia que avanza a un ritmo mo- nuevos nichos de mercado.

EXPO

1940 PLASTICOS

INNOVAC KON PARA UN MODELO SOSTENIBLE DE LA INDUSTRIA

—— e

o—DIGITAL
1 > INTELIGENTE

BE BEIER BE GREENER

www.beierpm.com info@beierpm.com
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Para Jorge Luis Mdrtola, presidente de la Asociacién
Ecuatoriana de Plisticos (ASEPLAS), este momento
no solo refleja cifras positivas, sino un proceso de ma-
duracién del sector. Tras tres periodos al frente del gre-
mio, Mértola hace un balance de los aprendizajes, los
retos pendientes y las oportunidades que se abren para
la industria en Ecuador y la regién. (Al cierre de esta
edicién, Mértola atin ocupaba la presidencia de ASE-
PLAS, previo al cambio de directiva.)

presidente de la Asociacion Ecuatoriana
de Pldsticos (ASEPLAS)

Tecnologia del Plastico (TP): Tras tres periodos li-
derando ASEPLAS, ;qué balance hace de esta etapa
al frente del gremio?

Jorge Luis Mortola, presidente de ASEPLAS
(JLM): Ha sido una experiencia profundamente en-
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riquecedora. Vengo de muchos afios trabajando prin-
cipalmente con PVC y aplicaciones como tuberias y
conexiones, y al llegar al gremio me encontré con un
universo mucho mdas amplio de materiales, procesos y
aplicaciones. Ese aprendizaje nos permitié ubicar a la
asociacién en el lugar correcto: ser parte de la solucién.

Reconocimos que existe un problema ambiental real
asociado al pléstico, pero también que las soluciones no
pasan por prohibiciones o sanciones, sino por reutili-
zacién, reciclaje, tecnologia e innovacién. Cambiar ese
discurso dentro y fuera de la industria ha sido uno de
los mayores aprendizajes de estos afios.

TP: En términos econémicos, ;como cerré la in-
dustria plastica ecuatoriana en 2025?

JLM: El balance es positivo. Estimamos que la in-
dustria crecié alrededor de un 10% en 2025, algo muy
significativo si se compara con el crecimiento de la
economia ecuatoriana en general. Incluso vemos la en-
trada de nuevos competidores, con nueva maquinaria
y tecnologia, lo cual demuestra que el mercado ha re-
accionado de manera favorable. El el empaque sigue
siendo el principal motor. El crecimiento de las expor-
taciones ecuatorianas de productos no petroleros y no
tradicionales ha impulsado la demanda de soluciones
de empaque pléstico.

Ha crecido la produccién local, aunque también han
aumentado las importaciones de materia prima. Esto
nos muestra que hay oportunidades, pero también retos
en términos de valor agregado local.

TP: ;:Cémo ha influido el contexto politico en el
desempeiio del sector?

JLM: Desde ASEPLAS hemos trabajado para cons-
truir una relacién técnica y de confianza con las autori-
dades. No somos un gremio de confrontacién, sino de
propuestas. Entendemos los objetivos del gobierno y
aportamos informacién técnica para que las decisiones
se tomen con datos y no desde la emocién o el cilculo
politico. Ese enfoque ha permitido reducir la incerti-
dumbre y generar un entorno mds predecible para las
empresas.

TP: En un escenario de reconfiguraciéon del co-
mercio global, ;qué oportunidades ve para Ecuador?
JLM: El caos siempre trae oportunidades. Ecuador
es un pais pequefio, pero con capacidad para encontrar
nichos, como ya lo ha hecho en sectores como flores,
banano o frutas. En plésticos, especialmente en empa-
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que, vemos oportunidades en América Latina e incluso
en Europa.

El hecho de cumplir estindares de calidad y certifi-
caciones exigidas por los mercados de exportacién nos
abre puertas para participar mds activamente en estas
cadenas de valor.

TP: ;Qué rol esta jugando la inversién en tecnolo-
giay maquinaria?

JLM: Es clave. Hemos llevado empresarios a ferias
internacionales y muchos regresan con nuevas mdqui-
nas, periféricos y equipos orientados a mayor eficiencia,
reciclabilidad y economia circular. La inversién tecno-
16gica ya no es opcional; es una condicién para competir.

Aunque las grandes empresas atn prefieren marcas
europeas y norteamericanas, la maquinaria asidtica ha
ganado espacio por precio y condiciones comerciales.
El mapa de proveedores tecnolégicos se ha diversificado.

TP: ;Cémo avanza la agenda de sostenibilidad y
regulacién en Ecuador?

INDUSTRIA

JLM: Hay avances, pero también mucho por hacer.
El perfeccionamiento de la ley de plésticos de un solo
uso y la implementacién del Plan Nacional de Gestién
de Residuos Plisticos serdn determinantes. Todo de-
pendera de si estas politicas se orientan a la sustitucién
del pléstico o a promover productos con contenido re-
ciclado y mejor desempefio ambiental.

Esto requiere no solo compromiso de la industria,
sino recursos, educacién ciudadana e infraestructura
desde los gobiernos locales.

TP: De cara a 2026, ¢qué expectativas de creci-
miento maneja el sector?

JLM: Hay optimismo. Algunos empresarios hablan
de crecimientos del 10%, otros son mds cautelosos y
estiman entre 3% y 4%. Si hacemos un promedio, po-
driamos hablar de una expectativa cercana al 6% o 7%,
muy por encima del crecimiento esperado de la econo-
mia ecuatoriana.

Este optimismo est4 ligado al desempefio de las ex-
portaciones y a proyectos de inversién que ya se estin
anunciando en el sector.

Process
Pilot+

Now featuring Virtual Navigator -
achieve sustainability in every cycle
using smart & efficient process control
Agr's Process Pilot+ system delivers an automated, predictive

response tailored to your unique bottle design and blowmolder
characteristics ensuring optimization, consistency and repeatability.

Start producing your best product today
as we push to change global packaging
technology one solution at a time.

Aor

(@]
www.agrintl.com | +1.724.482.2163
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RADIOGRAFIA DEL SECTOR
PLASTICO EN ECUADOR

(Cifras clave ASEPLAS - Informe de Gestién 2025)

Tamaiio del sector [

600 empresas
Integran la industria
pldstica ecuatoriana

US$ 2.100 millones

Produccion anual del sector

2% del PIB
Aporte de la industria plds-

tica a la economia nacional

&)

[ Distribucion geografica J

de la industria

@ 64% en Guayaquil

® 27% en Quito
9% en Cuenca, Ambato
y Machala

Empleo

238
dddd

+19.000 empleos directos

Generados por el sector pldstico

] Estructura empresarial

500

+120.000 empleos importadores
indirectos Participan en el mercado
En cadenas asociadas y de pldsticos en Ecuador
comercializacion

Principales mercados

Consumo per capita
donde participa el sector

de plasticos

37-40 kg per capita
Consumo anual en Ecuador
Compamz‘iw internacional:

Empagques y embalajes KG
Reciclaje 250

Sector agricola 200
Hogar y juguetes 150

Suministros y servicios 100

Construccion 50

o
o Europa @Latinoamerica

COMERCIO EXTERIOR DEL SECTOR
PLASTICO EN ECUADOR (2025)

Importaciones de mate-
rias primas plasticas

US$ 1.278 millones
Importaciones totales de
materias primas pldsticas

(Grupo 39)

+12%

Crecimiento vs. mismo

periodo de 2024
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(Enero—noviembre 2025 | Grupo 39 — ASEPLAS)

] Exportaciones del sector

[ Principales paises

de origen
EEl— Estados Unidos Producto terminado:
m————  Principal proveedor de US$ 112 millones
malerias primas pldsticas Exportaciones de manufacturas
* China L pldsticas (ene—nov 2025)
»* Gana pan‘zczpaczo’n como
origen de importaciones Materias primas:
. US$ 44 millones
Brasil © o d
Q Actor relevante en xéarmczone.s €
insumos petroquimicos resinas pldsticas
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CHILE:

REGULACION, RECICLAJE Y DESAFIOS
COMPETITIVOS EN LA INDUSTRIA PLASTICA

Con un consumo cercano a 1,3 millones de toneladas anuales y un sector altamente
dependiente de materias primas importadas, la industria plastica chilena atraviesa un periodo
de ajustes marcado por la presion regulatoria, la implementacion de la Ley REP y el desafio de

sostener su competitividad en un mercado atomizado.

INDUSTRIA

Una industria esencial, pero bajo presién

La industria pldstica chilena cumple un rol transver- En entrevista con Tecnologfa del Plastico, Magdale-
sal en sectores estratégicos como el empaque, la cons-  na Balcells, gerenta general de la Asociacién Gremial
truccion, la mineria, la agricultura y la acuicultura. Sin  de Industriales del Pléstico (ASIPLA), analiza el ba-
embargo, el cierre de 2025 dejé un panorama complejo  lance reciente, los efectos de las nuevas regulaciones
para los transformadores, especialmente en el mundo  ambientales, las tendencias en inversion y reciclaje, y
del packaging, con pérdida de actores, reduccién de  las expectativas para 2026 en un escenario de cambio
empleo y crecientes costos de produccion. politico y reformas estructurales.

SIRVIENDO A MEXICO
DESDE MEXICO

|| Entrega al Dia Siguiente
B Entrega en 2 Dias

. Entrega en 3-5 Dias

B Oficina de Ventas

Y Centro de Distribucién

n
Ciudad de México | ORDENE ANTES DE LAS 6 PM

Puebla PARA ENVIO EL MISMO DIA

® Acapuico

AMPLIO CATALOGO

800-295-5510

uline.mx
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INDUSTRIA

Tecnologia del Plastico (TP): ;:Cémo esta confor-
mada hoy la industria plastica en Chile?

Magdalena Balcells, gerenta general de ASIPLA
(MB): Chile no es un pais petroquimico, por lo tan-
to, mds del 70% de la materia prima que utilizamos es
importada. Solo producimos localmente, en bajo volu-
men, poliestireno expandido y algo de polipropileno.

El consumo anual est4 cerca de 1,3 millones de tone-
ladas y la industria representa alrededor de un 1% del
PIB. Es un sector pequefio comparado con otros paises
de la regién, pero muy relevante porque estd presente
en toda la cadena productiva.

“Mas del 70% de la materia prima
plastica que utiliza Chile es importada,
en una industria que consume cerca de
1,3 millones de toneladas al ano.”

Magdalena Balcells.
gerenta general de la Asociacion Gremial de
Industriales del Pldstico (ASIPLA).

TP: :Qué sectores capturan la mayor parte del
plastico en Chile?

MB: El 48% del consumo estd asociado a envases y
embalajes, tanto industriales como domiciliarios. Luego
viene la construccién con un 21%. También destacan
minerfa, agricultura y acuicultura, cada una con alrede-
dor de un 8%.

Esto refleja que el pléstico es esencial para los pilares
productivos del pais.

TP: ;Cémo cerré el sector en 2025?

MB: Fue un afio duro, especialmente para los trans-
formadores vinculados al packaging alimentario. He-
mos visto salida de actores del mercado y una pérdida
estimada de alrededor del 12% del empleo del sector.

32

Chile es un pais pequefio, con un mercado atomiza-
do, donde existen entre 400 y 500 actores, y la mayoria
son transformadores. En un negocio de commodity,
pequeiias diferencias de precio pueden definir la super-
vivencia.

TP: :Qué factores afectan hoy la competitividad
industrial?

MB: Producir en Chile es cada vez mds costoso. He-
mos tenido reformas laborales, reduccién de horas de
trabajo, aumento de costos previsionales, nuevas exi-
gencias en delitos econémicos, ciberseguridad, protec-
cién de datos. .. Todo suma.

Ademis, Chile estd lejos geograficamente, lo que en-
carece la logistica, y eso pesa en un material tan costo-
eficiente como el pléstico.

TP: :Cémo se ha comportado la inversién tecno-
l6gica en el sector?

MB: Las grandes innovaciones suelen estar empuja-
das por la regulacién. En 2023, por ejemplo, se instala-
ron en Chile dos plantas bottle-to-bottle, una tecnolo-
gia que no existia antes en el pais, impulsada por la Ley
de Plésticos de un Solo Uso.

En 2024 la inversién fue mds cautelosa, orientada a
reemplazo y mantencion, con foco en reciclaje y lavado
de materiales domiciliarios, necesario para cumplir la
Ley REP.

TP: :Qué tendencias observa en maquinariay pro-
veedores tecnoldgicos?

MB: Ha habido un cambio. Tradicionalmente se
preferia maquinaria europea, italiana o alemana, pero
con tanta incertidumbre y presién regulatoria, muchas
empresas estdin optando por equipos asidticos, que
cuestan menos, aunque duren menos.
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Esto refleja una industria que busca eficiencia y flexibilidad en un
escenario de temor a grandes inversiones.

TP: :Dénde se concentra hoy la innovacién del sector?

MB: Principalmente en tecnologias de separacién, pretratamiento y
reciclaje mecdnico. El reciclaje quimico es muy costoso para una econo-
mia pequefia y dispersa como Chile.

También vemos avances en trazabilidad y digitalizacién, impulsados
por la regulacién y la necesidad de monitorear los flujos de residuos.

TP: ;Qué papel estan jugando las leyes ambientales en esta trans-
formacién?

MB: La Ley REP es el gran paraguas. El decreto de envases y em-
balajes regula casi la mitad del consumo plastico del pais y su imple-
mentacién estd siendo compleja, porque las metas aumentan afio a afio.

Ademis, la Ley de Plisticos de un Solo Uso introdujo exigencias
como contenido reciclado en botellas PET y retornabilidad, lo que ha
generado tensiones en el mercado del PET reciclado.

TP: ;:Cuales son las prioridades de ASIPLA para 2026?

MB: Estamos trabajando en una hoja de ruta de desarrollo sosteni-
ble para instalar buenas précticas en toda la cadena. También seguimos
muy activos en el trabajo legislativo, generando informacién técnica
para politicas publicas sensatas.

"Las grandes innovaciones suelen estar empujadas
por la regulacion. En 2023, por ejemplo, se
instalaron en Chile dos plantas bottle-to-bottle, una
tecnologia que no existia antes en el pais".

Queremos avanzar en temas como microplasticos, plasticos agricolas,
una mesa para materiales del grupo 7, y fortalecer el conocimiento ciu-
dadano sobre el valor de este material.

TP: Finalmente, ;qué mensaje le gustaria dejar sobre el rol del
plastico en la sociedad?

MB: El plastico se creé para mejorar la calidad de vida y puede seguir
haciéndolo si lo usamos de manera responsable. No se trata de vender
mds pldstico, sino de utilizarlo cuando es necesario y gestionar correc-
tamente su fin de vida.

Todos somos responsables de los residuos que generamos. Reciclar
no es solo tarea del municipio: es una tarea de cada ciudadano.
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JWELL

PVC/WPC Wood Plastic Hollow Door
Puerta hueca de pldstico y madera (PC/WPL)

PVC Plastic Trunk Extrusion Line
Linea de extrusion de tronco plastico PVC

WPC (PE&FP) Wood-Plastic Decking Extrusion Line
Linea de extrusion de cubierta de madera-plastico WPC (PE y PP)
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PVC Wood-Plastic Quick Assembling Wall Panel Extrusion Linz
Linea de extrusion de la tabla de montaje
rdpido de madera-plastico de PVC

CHUZHOU JWELL EXTRUSION MACHINERY CO.LTD.
Add: No. 218 Tongling West Road, Chuzhou City, Anhui Province
Tel+86- 168 5121 5088

www.jwell.cn O]
E-mall: sales@jwell.cn ]
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RADIOGRAFIA DEL SECTOR
PLASTICO EN CHILE

(ASIPLA - Estadisticas Industria del Plastico 2024)

Tamaiio del sector [ Empleo ]
466 empresas 29.819 empleos directos
Integran la industria Generados por la industria en 2023
pldstica en Chile (2023)
-4.000 empleos vs. 2022
US$ 2.841millones : : : Caida del em}I:lea sectorial
Ventas totales del sector en 2023 : : : :
0
0,85% del PIB chileno 81% empleos
@ Aporte econdmico de la Concentrado en grandes empresas
industria pldstica (137 compariias)
[ Distribucién geogrifica ] Consumo del plastico
88%enla 1,238 millones o
macrozona de toneladas 27 /(,) Vvs. 2 (:{213
Centro Consumo aparente recimiento de.
Concentracion de plisticos en consumo aparente
empresarial del Chile (2024) entre 2023 y 2024

sector

Sectores que mas demandan plastico [ Materia prima reciclada ]

50 .
Sectores que mds
a0l demandan plastico u
48% Envases y embalajes
30k 21% Construccién tO ne | a d as
gfﬁ’ Xﬁ“_efﬂ‘“m Consumo total de materia
20F 0 T1CT a esca . .
3% thaﬂ P prima reciclada en 2024
10 _—
o 71% corresponde a
PE/PP reciclado

[ Comercio exterior: Materias primas ] Principales proveedores de resinas

+9% en importaciones de resinas
Alza total de materias primas importadas en 2024

EE.UU, China y

Principal Brasil concentran

rincipales

' rfl:ls)inas PEAD (25%) cerca del <.S’5 % de lla
importacion tota

importadas PEBDL (17%) P

(2024): PET (14%)
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[ Exportaciones ]

+45% exportacion de
materias primas (2024)
Incremento frente a 2023

+5,8% exportaciones de
manufacturas plasticas

Alza en volumen exportado

Inversién en maquinaria

(bienes de capital)

US$ 56 millones

Importacion total de bienes de capital en 2024

-13% vs. 2023

Caida en inversion en maquinaria

Top maquinaria
importada 2024:
Moldes (29%)
Extrusoras (28%)

Partes de extrusora (22%)
Inyectoras (21%)

[ China lidera la maquinaria importada ]

China desplaza China 28%

a Italia
como principal
proveedor tecnoldgico Italia 17%
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Cambia moldes mas

Al sistema FasTie® acopla rapidamente
la placa de eyeccion del molde al sistema
de expulsion de la prensa, reduciendo los
tiempos de cambio del molde.

Maneja y optimiza el
agua de enfriamiento

En manifolds Smartflow, valvulas de bola,
medidores de flujo, reguladores de flujo

y accesorios pueden ser instalados para
adaptarse a las aplicaciones especificas.

Proteja herramientas
valiosas

Thinswitch®, Smartlock® y Versaswitch™ son
los interruptores de referencia en la industria
del moldeo por inyeccién.

Productos de Smartflow ayudan a
los moldeadores a ahorrar tiempo y
aumentar sus ganancias.

Escanee para mas

®
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BRASIL BUSCA
US$ 1.220 MILLONES

EN EXPORTACIONES DE
PLASTICOS HACIA 2026

Con exportaciones por USS 441 millones hasta octubre de 2025 y una estrategia basada en
diversificacion de mercados, la industria plastica brasilefia se prepara para consolidar su
liderazgo regional y ampliar su presencia internacional en 2026.

INDUSTRIA
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La industria del pléstico en Brasil cerré 2025 con
un crecimiento moderado, pero con sefiales claras de
resiliencia frente a un escenario internacional marcado
por barreras comerciales, tensiones logisticas y ajustes
en la demanda. Lejos de concentrarse en un solo mer-
cado, el sector ha fortalecido una estrategia de diver-
sificacién disciplinada, ampliando su base exportadora
y redireccionando esfuerzos hacia regiones con mayor
“La diversificacion de mercados se convirtio  previsibilidad.

en el principal factor de resiliencia de la
industria plastica brasilefa frente a un
comercio global cada vez mas volatil.”

En entrevista con Tecnologia del Plistico, Carlos
Moreira, director ejecutivo del Instituto Nacional del
Plistico (INP) y responsable de los proyectos de Think
Plastic Brazil, hace un balance del desempefio del sec-
tor en 2025, analiza los motores de la demanda inter-
na y externa, y detalla las prioridades que marcaran el
rumbo de la industria brasilefia en 2026.

Carlos Moreira,
director ejecutivo del Instituto Nacional del Pldstico (INP)
y responsable de los proyectos de Think Plastic Brazil

CTKD DING KUEN ol ZHEN
SUS SOLUCIONES mabar  webeite! 1 e
DEFINITIVASDE PELICULA SOPLADA DE PRECISION

Coextrusion de
capas para bolsas industriales

- Fabricacidn flexible a medida
Satisfacer las necesidades de produccion en control
de uniformidad de la pelicula, salida, control, transparencia,
rigidez, OTR/ WVTR, etc.

- Aumente su rentabilidad
La mayor produccion puede alcanzar los 1.000 kg/H ™
y ahorrar hasta un 20% mas de consumo energético. {, ’/’A )
- Funcionamiento automatico y sistema de control inteligente

Calibracién automatica en linea, sistema de alimentacién y control
de calihre y gestidn remota para disponer de un excelente ser\rlcia

<X

oY

Medica packaging Ul'llll House Food packaging

diing.kuenf@hibox.hinet.net

Diing Kuen Plastic Machinery Co., Ltd. 2026/3/24 - 2 2026/9/15 - 19 2026/11/10-13 :
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Tecnologia del Plastico (TP): ;:Cémo cerr6 la in-
dustria del plastico en Brasil en 2025 en términos de
produccién, consumo y competitividad?

Carlos Moreira (CM), director ejecutivo del Insti-
tuto Nacional del Plastico: El afio 2025 cerré con un
crecimiento moderado y un desempefio mixto. Desde
'Think Plastic Brazil, las exportaciones de las principales
verticales productivas —utilidad doméstica, construc-
cién, envases, agronegocio y jugue-
tes— sumaron US$ 441,3 millones
hasta octubre, con un crecimiento
del 2,47%. La competitividad fue
puesta a prueba por barreras comer-
ciales en América del Norte, donde
retrocedimos un 18,06%, pero el
sector demostr6 resiliencia al buscar
mercados con un apetito de compra
miés favorable, como América del
Sur y Europa.

TP: ¢Qué sectores impulsaron
la demanda interna durante 2025?

CM: Hubo una recomposicién
interna muy relevante. La construc-
cién civil fue el principal motor, con
un crecimiento del 19,53%, seguida
por el agronegocio, que avanzé un 10,71%, y la utilidad
doméstica, con un 5,64%. Aunque el segmento de en-
vases sigue siendo la mayor vertical en valor, con US$
284,3 millones, presenté un retroceso del 1,85%, lo que
terminé moderando el resultado agregado por su peso
dentro del portafolio exportador.

“Europa y Africa estan ganando
protagonismo en la estrategia
exportadora del sector,
compensando la caida de
mercados tradicionales como
Estados Unidos.”

TP: Brasil continua fortaleciéndose como poten-
cia industrial. ;Qué explica la resiliencia del sector?
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CM: La resiliencia se explica por una estrategia muy
clara: diversificar con disciplina. En 2025 ampliamos la
base exportadora de 157 a 190 empresas activas. Ade-
mds, logramos redireccionar esfuerzos hacia América
del Sur, que gané 2,14 puntos porcentuales de parti-
cipacién, y hacia Europa, donde crecimos un 27,23%.
Apostar por mercados con mayor previsibilidad ope-
rativa y proximidad logistica fue clave para sostener los
volimenes.

TP: Think Plastic Brazil amplié su alcance interna-
cional en 2025. ;Cudles fueron los principales logros?

CM: Mantener el crecimiento de las verticales de
mayor valor agregado en un contexto global adverso ya
es un logro en si mismo. Destacaria el fuerte avance en
Europa (27,23%) y la apertura de frentes estratégicos
en paises como Colombia y Chile. Cerramos el afio con
33 nuevas empresas exportadoras activas, lo que repre-
senta un crecimiento cercano al 21% frente a 2024.

TP: Africa aparece como un mercado emergente
para los productos brasilefios. ¢;Qué oportunidades
estan viendo alli?

CM: Identificamos oportunidades muy claras. Afri-
ca Austral crecié un 74,17%, con Sudifrica triplicando
sus compras, y el Norte de Africa avanz6 un 140,56%.
Estamos trabajando con una lectura muy especifica por
pais, enfocindonos en mercados como Angola y Arge-
lia, donde la calidad y la conformidad técnica del pro-
ducto brasilefio nos permiten capturar oportunidades
fuera de los ejes tradicionales.
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| 'Solb CGontrol 'delfemperatura Confiabls y Preciso

Las unidades Sentra calientan, enfrian y circulan fluidos de proceso, proporcionando un
control preciso de temperatura en moldes, rodillos y otros equipos de procesamiento.
* Bomba de alto flujo y ensamblaje de tanque en una sola

pieza, de alta eficiencia

* Vdlvula de enfriamiento modulante (estandar en los
modelos GyT)

* Resistencias de baja densidad de watts y larga vida (til
» Capacidad de comunicacién OPC UA Euromap 82.1

* Modelos de la serie G & T disponibles para temperaturas
de hasta 300°F

* Gabinete de acero inoxidable con paneles de facil acceso

* Garantia insuperable

Tres opciones de control a medida, faciles de usar

Temptender’ T-Series G-Series VE-Series

@DVANTA PLALTEC
IAKING WATER WORK U.S.A.

525 East Stop 18 Road ® Greenwood, IN 46142 En Latinoamérica contacte a Plastec USA
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TP: :Cémo evolucionaron las exportaciones hacia
Estados Unidos, Europa y América Latina?

CM: Hubo una clara asimetria: las Américas con-
centran cerca del 92% de nuestras exportaciones, pero
con comportamientos muy distintos. América del Sur
crecié un 5,49%, mientras que América del Norte se
contrajo un 18,06%, con una caida del 22,18% en Esta-
dos Unidos debido a barreras comerciales. En contraste,
Europa fue el gran destaque del afio, con un crecimien-
to del 27,23%, impulsado por avances en el sur europeo
y en mercados como Alemania y Europa del Este.

TP: Pensando en 2026, ;cuiles seran los mercados
y productos prioritarios?

CM: Para 2026 buscamos consolidar nuestra pre-
sencia en América del Sur y acelerar el crecimiento en
Africa y Medio Oriente. Los productos ligados a cons-
truccién y agronegocio tienen un alto potencial, al igual
que soluciones de mayor valor agregado en envases. El
objetivo es renovar constantemente el portafolio y al-
canzar la meta de US$ 1.220 millones en exportaciones
en el primer afio del 15° Ciclo Estratégico.

TP: :Qué desafios logisticos siguen afectando la
competitividad brasilefia?

CM: Los principales desatios estdn relacionados con
costos logisticos, previsibilidad y barreras de acceso, es-
pecialmente en rutas de larga distancia como América
del Norte. La respuesta ha sido diversificar mercados
hacia regiones con menor friccién regulatoria y mayor
cercanfa logistica, reduciendo la vulnerabilidad ante
choques arancelarios y costos de flete.

TP: ;:Cémo avanza Brasil en digitalizacién, auto-
matizacién e industria 4.0?

CM: La digitalizacién es central para elevar la con-
formidad técnica de nuestros productos. En el 15° Ci-
clo Estratégico, la industria 4.0 es una herramienta para
modernizar el parque industrial y compensar costos sis-
témicos, garantizando los estindares de calidad, traza-
bilidad y precisién que exigen mercados como Europa.

TP: Brasil es un actor histérico en maquinaria
y bienes de capital. ;Qué perspectivas ven para
este segmento?

CM: En 2025, la demanda de maquinaria acompafié
la recomposicién interna de sectores como construccién
y agronegocio. Para 2026 prevemos una mayor deman-
da de equipos que ofrezcan ganancias de productividad
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y reduccién del costo total operativo, permitiendo a las
transformadoras mantener mdrgenes competitivos y
cumplir con exigencias técnicas internacionales.

TP: :Qué avances hubo en sostenibilidad y econo-
mia circular durante 2025?

CM: Los avances estuvieron muy ligados a la con-
formidad técnica y ambiental. La sostenibilidad se
convirtié en un diferencial competitivo, especialmente
para crecer en Europa. El sector estd transformando
requisitos regulatorios en oportunidades comerciales,
preparando al producto brasilefio para competir en ni-
chos de mayor valor agregado.

“Brasil busca consolidarse como
el proveedor natural de soluciones
plasticas para América Latina,
elevando el valor agregado y la
competitividad de su oferta.”

TP: :Qué proyeccion de crecimiento tienen parael
PIB de laindustria del plastico en 2026 y en cifras de
exportaciones? ;Cuales serin los sectores que jalona-
ran este crecimiento?

CM: Proyectamos aproximadamente US$ 1.220
millones en valor exportado para 2026. Los sectores
de Construccién y Agronegocio deben continuar im-
pulsando el crecimiento incremental, seguidos por el
esfuerzo de recuperacién en envases. El plan es ampliar
la base apoyada a 196 empresas, enfocindose en diver-
sificar mercados y reducir la vulnerabilidad ante barre-
ras en destinos aislados para garantizar un desempefio
sostenido.

TP: Finalmente, ;puede Brasil consolidarse como
proveedor lider de soluciones plasticas para América
Latina?

CM: Sin duda. En 2025 Brasil gané 2,14 puntos
porcentuales de participacién en América del Sur. El
crecimiento en mercados como Argentina, Paraguay y
Chile confirma que somos el proveedor natural de la
regién, gracias a la proximidad logistica y a la solidez
de nuestro portafolio. El desafio para 2026 serd ejecu-
tar bien la estrategia, diversificar riesgos y sostener el
crecimiento exportador de manera disciplinada.
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ADAPA
REFUERZA
SU APUESTA

POR PELICULAS
TERMOENCOGIBLES DE ALTA
BARRERA CON NUEVAS LINEAS

DE 9 CAPAS EN ALEMANIA

TECNOLOGIA

La companhia amplia su
capacidad de extrusion
multicapa en Kempten para
responder al crecimiento
de la demanda europea
por soluciones con EVOH y
criterios de reciclabilidad

El grupo adapa puso en
marcha dos nuevas lineas de
extrusion de 9 capas en su
planta de Kempten, Alema-
nia, con el objetivo de fortale-
cer su oferta de peliculas ter-
moencogibles de alta barrera y
consolidar su posicionamiento
en un mercado cada vez mis
orientado a la sostenibilidad.

En entrevista con Tecnologfa del Pldstico, Markus Stephan,
Regional Head of Operations en Alemania de adapa, explicé que
el proyecto surgié a partir de un reto operativo concreto. “El punto
de partida fue un desafio muy préictico: espacio limitado en nuestra
nueva planta. Al mismo tiempo, queriamos ampliar nuestro portafo-
lio con soluciones orientadas al futuro”, afirmé.

Segin Stephan, la compaiifa necesitaba una solucién tecnoldgica
que se adaptara con precision a las restricciones fisicas del nuevo sitio,
sin sacrificar desempefio ni posibilidades de crecimiento. “Requeria-
mos una tecnologia que pudiera ajustarse a nuestras limitaciones de
espacio sin comprometer rendimiento, calidad o escalabilidad a largo
plazo”, sefiald.
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Ingenieria personalizada
para un mundo en evolucion

QUADEX™ 3B LINEAS DE
PELICULA TERMOENCOGIBLE

Algunas caracteristicas claves de nuestra
linea de laboratorio QUADEX™ 3B

Peliculas con estructuras de 7 capas

Se adapta a diferentes estructuras
para peliculas con y sin barrera

Produccidn de peliculas
termoencogibles con EVOH, PAy
mono material

Ancho plano de pelicula entre
180a 500 mm

Pelicula
termoencogible para
carne con hueso,
cortes de carne fresca
¥ quesos

haga clic para més informacién
& www.macroeng.com

s



https://www.macroeng.com/products/quadex-3b-film-lines/

A este desafio se sumé la presion del mercado. De
acuerdo con el directivo, en los tltimos tres afios se ha
registrado un incremento sostenido en la demanda de
soluciones basadas en EVOH en Europa, impulsado
por requisitos de sostenibilidad y tendencias de reci-
claje. “Los clientes buscan estructuras de alta barrera
que combinen desempefio con conceptos Designed for
Recycling. Esto reforzé nuestra decisién de invertir en
nueva tecnologia en este segmento”, explicé.

“El punto de partida fue un desafio muy
practico: espacio limitado en nuestra
nueva planta. Al mismo tiempo, queriamos
ampliar nuestro portafolio con soluciones
orientadas al futuro”

Markus Stephan
Regional Head of Operations
Germany, adapa

La solucién implementada corresponde a un sistema
de extrusién compacto y de alto desempefio, disefiado
especificamente para las condiciones de la planta de
Kempten. Gracias a esta configuracién, adapa puede
producir estructuras avanzadas con EVOH para apli-
caciones como queso, carne, pescado y mariscos, donde
la proteccién del producto es esencial.

En el proceso de seleccién tecnoldgica, la compaiiia
evalué distintas alternativas antes de definir a Macro
como socio para el desarrollo de las lineas. Segin
Stephan, la decisién estuvo vinculada a la capacidad de
la empresa para ofrecer soluciones altamente persona-
lizadas. “Su enfoque no se basa en miquinas estdndar,
sino en soluciones de ingenieria adaptadas a las necesi-
dades especificas del cliente”, indicé.

El directivo destacé que la flexibilidad en el disefio

y la experiencia en tecnologia multicapa avanzada fue-
ron factores determinantes, especialmente en un pro-
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yecto que debia resolver simultineamente limitaciones
de espacio y exigencias técnicas. Ademads, afiadié que
adapa buscaba algo més que un proveedor de equipos.
“Nuestra expectativa era establecer una asociacién
confiable y de largo plazo, con un socio que enten-
diera nuestra direccién estratégica y nos acompafiara
durante todo el ciclo del proyecto”, sostuvo.

Desde su puesta en marcha, las lineas han mostrado
resultados positivos en calidad y estabilidad de proce-
so. “Hemos logrado un nivel muy alto de transparen-
cia de pelicula, que es un criterio clave para nosotros y
nuestros clientes”, afirmé Stephan. Asimismo, sefialé
que la estabilidad operativa respalda procesos con-
sistentes y confiables, fundamentales en estructuras
multicapa complejas.

La nueva capacidad también fortalece la estrategia
de sostenibilidad de la empresa. Segtn el directivo,
la tecnologia permite producir tubos y bolsas ter-
moencogibles con EVOH alineados con el enfoque
Designed for Recycling. “Estamos ampliando nuestras
capacidades para apoyar a los clientes con soluciones
innovadoras que respondan tanto a las exigencias
técnicas como a los objetivos de economia circular”,
aseguro.

Desde una perspectiva de negocio, Stephan consi-
dera que la inversién posiciona a adapa en un segmen-
to con demanda creciente en Europa. “Al invertir en
tecnologia de extrusién avanzada, ampliamos nuestras
capacidades de manera especifica y sostenible, en linea
con las necesidades del mercado”, concluyd.

Con este proyecto, adapa refuerza su competitividad
en peliculas termoencogibles de alta barrera y avanza
en su meta de integrar la sostenibilidad como eje

central de su desarrollo tecnoldgico e industrial.

Lea la nota completa en www.plastico.com
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WITTAMNN 4.0 no es solo digitalizacion.

Es control, eficiencia y decisiones inteligentes para tu produccion.
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Integracion Total
ﬁ Comunicacién nativa y segura entre

Reconocimiento automatico de equipos

la maquina de inyeccion y los equipos periféricos con parametros listos para
periféricos. trabajar en cuestion de segundos.

. Datos en tiempo real Control centralizado

4’ Toma decisiones rapidas y precisas para F? Control total de la celda de produccion
mejorar calidad y eficiencia. \ﬁ a través de una sola interfaz.

Una sola solucion. Todas las lineas. Un mismo proveedor.
¢ Estas listo para transformar tu planta?Contactanos (©+52 (446) 139 2923
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